
Bootcamp Verhandlungsführung / 
Kommunikation / Präsentation

Inhalte

1. Grundlagen der Verhandlungsführung
2. Verhandlungsvorbereitung
3. Verhandlungssimulationen & Rollenspiele
4. Umgang mit Tricks und Manipulation 
5. Verhandlungspsychologie 
6. Einsatz von KI in Verhandlungen
7. Kommunikationstechniken
8. Konfliktmanagement
9. Rhetorik und Präsentation
10. Intensives Praxistraining mit Videofeedback

Achtung: In dem Modul wird intensiv mit 
Videofeedback gearbeitet!

 

Das Modul findet als Blockveranstaltung vor beginn 
der regulären Vorlesungszeit ganztägig von Montag, 
den 28.09.26 bis Freitag, den 02.10.26 sowie am 
Samstag, den 10.10.26 statt.

Die Wahl erfolgt per E-Mail an den Dozenten und ist ab 
sofort möglich. Die Plätze sind begrenzt. 

colin.nerenberg@hs-mainz.deColin R. Nerenberg

5 ECTS | 4 SWS

Leistungsnachweis

Verhandlungssimulation, 
Präsentationen und 

Hausarbeit 


